Rolf Haftmann: Aufgabensammlung zur Hoheren Mathematik mit ausfuhrliclneL6sungen
(Hinweisezu den Quellen fur die Aufgaben)

Aufgabe 12.98

Aus den Pressemitteilungen des Statistischen Bundesadinte335 vom 22.01.2004 und

Nr. 022 vom 17.01.2005 ergeben sich fur den Verkauf von Zigan in Deutschland in den

Jahren 2003 und 2004 folgende Werte:  Jahr Menge | Verkaufswert
2003]| 132.6 Milliarden St[]cd 21.1 Milliarden€

2004 | 111.7 Milliarden Stiick 20.0 Milliarden<€

a) Welchen Naherungswert fur die Elastizitat der Nachfriaggiglich des Verkaufspreises
im Jahre 2003 kann man aus diesen Zahlen errechnen? Radigi®lachfrage elastisch
auf die Preiserh6hung?

b) Fur die Prognose der weiteren Entwicklung der Nachfragik mit der Funktion

4000 . . . . .
N(p) = <p+6 3 —3p) 10° gearbeitet werden, wobg@ der Preis in Cent sei. Ermit-

teln Sie die Elastiztat der Nachfrage bei einem Preis vondi&!C

c) Welche prozentuale Veranderung der Nachfrage ist zureamawenn der Preis von 18
Cent aus um 1.4 Cent erhoht wird und man den bei b) errechiiggestizitatswert zu
Grunde legt?
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Die Nachfrage reagiert elastisch, da die prozentuale Veterung der Nachfrage groR3er ist
als die die prozentuale Erh6hung des Preises (Betrag detiit ist grol3er als 1.).
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Also ist eine prozentuale Verminderung der Nachfrage um %@zu erwarten.

(Errechnet man — danach ist aber nicht gefragt — die Nachiexgaderung direkt aud(p),

) N(19.4) —N(18) 97.44—11061
hal . = ~ —11.9%.
so erhélt man N(I8) 11061 9%.)
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